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#1 Nutzen kommunizieren

keine Eigenschaften

HANDWERKSBETRIEB seit 1923

Online-Kurs

mit über 6 Stunden Videomaterial

Maßgeschneiderter Trainingsplan

Menschen sind egoistisch.

Beantworte: Wie bringst du mich weiter?
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#1 Nutzen kommunizieren

keine Eigenschaften

Spare Zeit

▪ Zeit sparen, denn ich

komme zu dir

▪ Effektives Training in 60 

Minuten

▪ Flexible Terminplanung

Bleibe motiviert

▪ Schnelle Erfolge werden

dich motivieren

▪ Mehr Spaß durch

abwechslungsreiche

Übungen

▪ Übungen für deine Stärken

und gegen deine

Schwachstellen

Werde gesünder

und fit

▪ Individuelle Übungen

basierend auf deinen Zielen

▪ Abnehmen & gesünder

werden durch eigenen

Ernähungsplan



#2 Magic Words nutzen



#2 Magic Words nutzen

Spare massiv Zeit

▪ Täglich Zeit sparen, denn

ich komme zu dir

▪ Maximal effektives Training 

in 60 Minuten

▪ 100% flexible 

Terminplanung

Bleibe dauerhaft

motiviert

▪ Schnelle Sofort-Erfolge

werden dich motivieren

▪ Mehr Spaß durch

abwechslungsreiche

unkonventionelle Übungen

▪ Erfolgserprobte Übungen

für deine Stärken und gegen

deine Schwachstellen

Werde einfach

gesünder

und (un)endlich fit

▪ Individuelle Übungen

basierend auf deinen Zielen

▪ Ohne Verzicht Abnehmen & 

gesünder werden durch

deinen maßgeschneiderten

Ernähungsplan



#3 Conversion-Ziel wiederholen!

In Navigation

In Seitenleiste

Auf jeder Seite



Gestaltung



#4 Nur 1 Call to Action pro Seite



#4 Nur 1 Call to Action pro Seite



#5 Das Auge downloaded mit

Für Cover & Grafiken:

canva.com

Outsourcing:

upwork.com

fiverr.com

Mockup selber machen:

placeit.net



#6 Akzentfarbe für CTA nutzen



Psychologie



#7 Vertrauen aufbauen



#7 Vertrauen aufbauen

TIPP für mehr Google Bewertungen:

https://whitespark.ca/google-review-link-generator/



#8 Angst



#8 Angst

“Ohne X passiert Y”

“Studie: Immer mehr Menschen leiden an X 

aufgrund von Y”

“Wenn du jetzt nicht, dann…”



#9 Mache ein Angebot

1. Arbeite mit Streichpreisen

2. Mache dir einen Aktionskalender
https://www.kuriose-feiertage.de/kalender/

3. Verknappe dein Angebot



marketing-fuer-gewinner.de

bewertung.sebastiandecker.co

m

Danke für deine STERNE!


